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DER KNOW-HOW-LETTER DER GINESTA IMMOBILIEN AG

Es gibt Immobilienmakler,
die sind weltweit vertreten!

Wir auch. Aber etwas anders. Warum das so ist, sagen wir lhnen gerne in dieser Fachinformation.

Real Estates are always local, customer are more
and more international

Das wichtigste beim Immobilienverkauf sind lokale Markt-
kenntnisse. Trotzdem macht die Globalisierung auch
vor Unternehmen wie Ginesta Immobilien, welches seit
1944 im Markt tatig ist, keinen Halt. Viele neue, weltweit
agierende Maklernetzwerke und Franchise-Unternehmen
versuchen seit einigen Jahren in der Schweiz Fuss zu
fassen. Es stellte sich die Frage, wie sich die Zukunft
eines Maklers mit einem hervorragendem Ruf und besten
lokalen Marktkenntnissen auf diese neue Wettbewerbs-
situation einstellen lasst.

Ginesta Immobilien ist und bleibt ein lokal verankertes
Traditionshaus. Unabhéngigkeit, Professionalitéat und Qua-
litat waren uns stets wichtiger als die Zugehorigkeit zu
einem Verbund. Mit Leading Real Estate Companies of the
World (www.leadingRE.com) haben wir bereits 2008 den
idealen Partner gefunden, der unsere hohen Erwartungen
bisher voll und ganz erftllt hat.

Das renommierte, international tatige Immobilienmakler-
netzwerk wurde 1947 in Chicago gegriindet und ist heute

REAL ESTATE COMPANIES
°F THE WORLD

mit weltweit 550 unabhadngigen Maklerunternehmen mit
4‘000 Niederlassungen das grosste unabhangige Netzwerk
fur Wohnimmobilien. Insgesamt sind 128000 Mitarbeiten-
de in 55 Landern fir das Netzwerk tatig. Unternehmen
von Leading RE tatigen jahrlich 1 Million Transaktionen im
Gesamtwert von 350 Milliarden US-Dollar.

Mit  www.luxuryportfolio.com verfligt Leading RE fir
Luxusimmobilien Uber eine elektronische Plattform, die
mehr Liegenschaften offeriert als alle Konkurrenten.

Warum Leading Real Estate Companies of the World
(www.leadingRE.com)?

1. Ein Netzwerk und kein Schneeballsystem

Man unterscheidet grundsatzlich zwischen Maklernetz-
werken und Franchise-Unternehmen. Bei Maklernetzwer-
ken bleibt ein Unternehmen eigenstandig und profitiert
vom lokalen Know-How einer Partnerunternehmung. Das
Netzwerk organisiert die Plattformen flr den Informations-
und Kundenaustausch sowie die Weiterbildung. Franchi-
se-Untenehmen wollen eine Marke in einem Marktgebiet
vertreiben. In solchen Systemen werden Lizenzen fir
definierte Marktgebiete (z. B. Schweiz) verdussert. Der
Besitzer einer solchen Lizenz teilt sein Marktgebiet eventu-
ell weiter auf und verdussert Unter-Regionen (z. B. Region
Graublnden) an neue Owner. Diese wiederum verkaufen
weitere Unter-Unterregionen. Diese stellen Mitarbeiter an,
welche nicht selten ohne Ricksicht auf Fachkompetenz,
Ausbildung und Leumund ausgewahlt werden. Das ganze
System kann als Schneeballsystem betrachtet werden.
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Provisionen werden geteilt und mussen an die Owner von
Marktgebieten sowie an den Franchisegeber weitergege-
ben werden.

2. Professionelle Immobilienmaklerunternehmen
mit Erfolgsausweis

Nur die besten Unternehmen eines Marktgebietes konnen
Mitglied von LeadingRe werden. Nicht Geld ist entschei-
dend, sondern der Leistungsausweis in einem lokalen
Marktgebiet. Das Netzwerk hat Spezialisten, welche vor
Ort kommen und die Aktivitaten des Unternehmens, des

Marktes sowie der Mitbewerber genau analysieren. Nur
die besten eines Marktgebietes konnen in einem mehrstu-
figen Aufnahmeverfahren Mitglied werden.

3. Weltweit mit lokalen Fachleuten vertreten

Sie haben Bedarf nach einer Immobiliendienstleistung im
Tessin, in der Westschweiz oder in einem anderen Land?
Gerne konnen wir lhnen lhren professionellen Ansprech-
partner weltweit vermitteln. Es macht Sinn, dass Sie mit ei-
nem Makler zusammenarbeiten, welcher ein internationales
Gutesiegel hat und von seinem Handwerk etwas versteht.

PRODUCING ONE-THIRD MORE U.S. HOME SALES VOLUME

iN 2015 THAN OUR CLOSEST COMPETITOR

Volume shown in billions of dollars
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Bereits zwei Mal haben wir an Veranstaltungen des
Netzwerks in Rom und Las Vegas teilgenommen. Inte-
ressant ist der Know-how-Transfer von anderen Regio-
nen und anderen Landern. Man lernt die Kdufer und die
Markte besser verstehen und gewinnt neue Trends flr in
der Schweiz vielleicht noch unbekannten Verkaufs- und
Dienstleistungsansatze.

5. Weltweit grosster Marktplatz fiir
Luxusimmobilien iiber $ 1 Mio. (siehe Grafik S. 2)
LeadingRE hat mit www.luxuryportfolio.com den gross-
ten Marktplatz fiir Liegenschaften tber $ 1 Mio. Der
Marktplatz ist fir uns ein internationales Einfallstor fur
nationale Liegenschaften. Ausserdem konnen wir die
Liegenschaften in englischer Sprache und mit guten
Animationen prasentieren. Viele Auslander leben bereits
in der Schweiz und haben ein Beddrfnis, die Informationen
auf Englisch zu erhalten. Schweizerische Marktplatze wie
homegate.ch bieten diese Mehrsprachigkeit leider nicht
an.

Wie ist Ginesta Immobilien auf
die Globalisierung geriistet?

m Alle unsere Mitarbeiter sprechen fliessend
Englisch. Wir stellen keine Mitarbeiter ohne
Fremdsprachenkenntnisse an.

m Wir verfassen auf Wunsch alle Korrespondenz und
Schéatzungen auf Englisch.

B Objektunterlagen sind bei uns immer zweisprachig.

m Jedes Objekt tber CHF 1 Mio. Verkaufswert wird
auf dem weltweit grossten englischsprachigen
Marktplatz fr luxuriose Liegenschaften
(www.luxuryportfolio.com) inseriert.

= Wir bieten fur Kaufer und Mieter Suchservices
wie Home Hunting (Kauf von Liegenschaften) und
Relocation Services (Suche von Mietobjekten) an,
welche typischerweise in angelsachsischen
Gebieten verankert sind.

= Wir sind einem unabhangigen, weltweit sehr bedeu-
tenden Maklernetzwerk beigetreten, welches ein
internationaler Verbund von erstklassigen Maklern
darstellt.
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Autor: Claude Ginesta

Claude A. Ginesta ist Eidg. dipl. Immobilientreuhan-
der und CEO / Inhaber von Ginesta Immobilien AG.
Das Unternehmen wurde 1944 gegriindet und ist
auf den Verkauf von Immobilien im Wirtschaftsgebiet
Zirich und Graublinden spezialisiert. Fiir Objekte
mit Uberregionalem Charakter ist das Unternehmen
mit Niederlassungen in Kusnacht, Horgen und Chur
schweizweit als Makler tatig.
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